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Z po czenia wiod cych 
szwajcarskich przedsi biorstw 
energetycznych o ponad stuletniej 
tradycji Atel i EOS powsta na 
pocz tku 2009  roku Alpiq jedno 
z najwi kszych przedsi biorstw 
energetycznych w Europie, 
dzia aj ce w 29 krajach

www.alpiq.eu
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Obrót i sprzeda energii
Dzia alno w 29 krajach
Sprzeda 130 TWh w 
kontraktach fizycznych i  
211 TWh na rynkach 
terminowych

Wytwarzanie
6595 MWe, 1228 MWth
~21 600 TWhe/rok
1483 MWe w budowie

Us ugi energetyczne
ok. 40 firm w ok. 200 
lokalizacjach

Sieci przesy owe
34% sieci przesy owych 
w   Szwajcarii

Roczne przychody
16 mln CHF (2008r)

Kapita w asny
8 200 mln CHF

Alpiq w czo ówce europejskich firm obrotu
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Atel Polska
Spó ka obrotu energia za o ona w grudniu 2001 jako kontynuacja wieloletniej 

wspó pracy Atel AG z polsk energetyk , nale aca do grupy Alpiq

Jedna z najaktywniejszych firm obrotu w zakresie obrotu hurtowego, 

mi dzynarodowego obrotu energi , sprzeda y dla klientów przemys owych 

oraz obrotu prawami maj tkowymi z du ym udzia em w konkurencyjnym rynku 

energii

Cz onek Towarowej Gie dy Energii, uczestnik dost pnych w Polsce platform 

obrotu i ekranów brokerskich

Pe ni rol Sprzedawcy w 14 spólkach dystrybucyjnych, jest operatorem tzw. 

Grupy Bilansujacej

Dzia alnio Atel Polska zostanie w najbli szych miesi cach przeniesiona do 

Polskiego oddzia u nowopowsta ej  ALPI Q ENERGY Spó ka Europejska, 

która obejmie swoj dzia alno ci kraje Europy rodkowej i Wschodniej, 
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ALPI Q ENERGY Spó ka Europejska

Polski oddzia spó ki ALPI Q ENERGY SE przejmie nie tylko kontrakty i 

zobwi zania biznesowe, ale te do wiadczenie biznesowe i personel Atel Polska. 

B dziemy mieli przyjemno wspó pracowa z Panstwem w niezmienionym sk adzie 

z tej samej (a nawet wi kszej) siedziby w Warszawie, jednak e sta b dzie za nami 

wi kszy potencja i know-how, który zapewni jeszcze lepsz obs ug i 

bezpiecze stwo.

Societas Europaea (SE) - spó ka europejska zawi zana w formie spó ki akcyjnej w 

systemie prawnym Wspólnoty u atwia prowadzenia dzia alno ci przez du e podmioty, 

posiadaj ce spó ki zale ne w wielu pa stwach cz onkowskich. 

Wprowadzenie nowej formy organizacyjnej wzmacnia wiarygodno finansow spó ki 

jako partnera oraz pozwala na ograniczenie kosztów administracyjnych i prawnych 

ponoszonych w zwi zku z tym, e spó ki grupy podlegaj wielu re imom prawnym.
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Dlaczego zmienia sprzedawc ?
Ni sze ceny energii

Przewidywalne koszty zakupu w okre lonym kontraktem 
zakresie (okres dostawy, ceny sta e b d ustalane wg 
okre lonych formu )

Mo liwo negocjowania warunków dostawy (p atno ci, 
rozliczenia)

Wymagania korporacyjne, administracyjne

Korzy ci uboczne zwi zane z analiza zu ycia  energii:

Obni enie kosztów przez zmian struktury zu ycia 

Obni enie kosztów przez popraw efektywno ci 
energetycznej
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Coraz wi cej zmian sprzedawców
Znaczny wzrost cen energii w 2008 roku spowodowa wi ksze 
zainteresowanie rynkiem energii

W 2009 roku nadwy ka energii na rynku spowodowa a w efekcie m.in. 
spadku popytu oraz przekontraktowania - klient znów sta si wa ny i 
poszukiwany

Standaryzacja i uproszczenie procedur zmiany dostawcy

Standaryzacja i uproszczenie wymaga w zakresie uk adów pomiarowych

Obni enie kosztów i ryzyka bilansowania handlowego jedna cena 
rozliczeniowa, mo liwo bilansowania grupowego

Skrócenie minimalnego terminu na zmian dostawcy 1 miesi c pierwsza 
zmiana, 2 tygodnie ka da nast pna 

Rozdzielenie obrotu i dystrybucji zmniejsza mo liwo ci subsydiowania 
skro nego

Rozwi zanie KDT od 1.04.2008 uwolni o bardzo znacz c cz rynku 
energii (ponad 30% sprzeda y do odbiorców i ok. 50 TWh w wytwarzaniu)
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Pozostaj ce zagro enia dla dalszego rozwoju rynku
W efekcie konsolidacji pionowej - mniejsza przejrzysto obrotu i 
wzrost cen, zawy one op aty przej ciowe ?

Limity CO2, zobowi zania dotycz ce redukcji  SO2 i NOX oraz 
dekapitalizacja maj tku wytwórczego niweluj nadwy ki mocy i 
powoduj dodatkow presj na wzrost cen

Rosn ce koszty wsparcia OZE, kogeneracji, metanu, efektywno ci

Zmiany w sposobie p acenia akcyzy za energi elektryczn
k opotliwe b dy w ustawie

Brak dost pu do historycznych danych pomiarowych dla nowego 
dostawcy

Problemy z przekazywaniem danych pomiarowych przez operatorów 
systemów dystrybucyjnych (opó nienia, b dy)

Ograniczone moce po cze transgranicznych
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Jak rozpocz zakupy na rynku energii? (1) 
Odbiorca przemys owy

Wyst pienie do OSD o wydanie warunków na zmian dostawcy

Okre lenie wymaga technicznych np. konieczno wymiany 
przek adników lub liczników (klasa pomiaru, zdalna transmisja)

Zapoznanie si z tre ci umowy przesy owej

Okre lenie okresu wymaganego do zmiany dostawcy 

Weryfikacja wymaga OSD

Zebranie szczegó owych danych historycznych dotycz cych zu ycia 
energii

Historia zu ycia (dane godzinowe, zu ycie strefowe w miesi cach, 
typowe profile w dni powszednie i wi ta w zimie i w lecie)
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Jak rozpocz zakupy energii na rynku ? (2)
Ustalenie okresu na jaki chce si zakontraktowa dostawy

Dotychczas przewa a y kontrakty na rok kalendarzowy lub do 
ko ca roku kalendarzowego

Obecnie coraz wi cej kontraktów na lata nast pne, cz ciowe 
dostawy lub dostawy kwartalne, pó roczne

Mo liwie dok adne zaprognozowanie zapotrzebowania na okres 
dostawy (im precyzyjniejszy opis tym lepsza oferta)

Prognozy godzinowe lub min. miesi czne 

Przewidywane zmiany profilu lub struktury zapotrzebowania 

Charakterystyka ewentualnych przerw (np. planowe remonty, 
uruchomienia lub odstawienia urz dze ).
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Jak rozpocz zakupy energii na rynku ? (3)

Znalezienie potencjalnych dostawców

Firmy maj ce podpisane umowy z OSD  pozwalaj ce na sprzeda

energii na ich obszarze s wymienione na stronach internetowych 

OSD

Nie wszystkie firmy oferuj energie dla mniejszych odbiorców 

cz firm ma ofert dopasowan do potrzeb najwi kszych 

odbiorców, inne s przystosowane do obs ugi masowych klientów

Nie wszystkie firmy posiadaj ce koncesj na obrót maj ofert dla 

odbiorców poza w asn sieci (np. wi kszo przedsi biorstw 

energetyki przemys owej)
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Jak rozpocz zakupy energii na rynku ? (4)

Okre lenie planowanej strategii zakupu

Wspó praca w zakresie prognozowania

Sta a czy indeksowana cena

Jeden czy wi cej dostawców

Przygotowanie i rozes anie zapyta ofertowych

Okres wa no ci ofert jest zwykle krótki ze wzgl du na zmienno

cen na rynku

Zapytanie powinna zawiera mo liwie precyzyjny opis struktury 

zu ycia i okre lenie planowanych oczekiwa
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Jak rozpocz zakupy energii na rynku ? (5)

Ze wzgl du na rosn ce ryzyko kredytowe dostawcy mog oczekiwa
udost pnienia danych finansowych z oficjalnego raportu rocznego dla 
okre lenia limitu kredytowego przez dostawc

Negocjacje z dostawcami - pozwalaj na dopasowanie oferty do 
oczekiwa

Wybór oferty i ewentualna negocjacja szczegó owych warunków 
kontraktu m.in.:

Okres i wolumen dostaw

Terminy p atno ci

Ustalenie podmiotu odpowiedzialnego za bilansowanie handlowe

Prognozowanie zapotrzebowania i rozliczenia za niezbilansowanie



I Page 15 IAtel Polska sp. z o.o. I Prezentacjel Jachranka 23.10.2009

Jak rozpocz zakupy energii na rynku ? (6)

Po wybraniu dostawcy wypowiadamy dotychczasow umow , 
zawiadamiamy OSD i podpisujemy (lub aktualizujemy) umow
przesy ow

OSD mo e sprawdza czy dotychczasowa umowa zosta a prawid owo 
wypowiedziana.

Terminowe zg oszenie umowy powinno skutkowa przy czeniem 
Miejsc Bilansowania odbiorcy do Jednostki Grafikowej Podmiotu 
Odpowiedzialnego za Bilansowanie handlowe (POBH) okre lonego 
przez Sprzedawc (niektórzy odbiorcy samodzielnie wybieraj POBH i 
zawieraj z nim umow )

Przed rozpocz ciem dostaw strony uzgadniaj zakres przekazywanych 
informacji niezb dnych do realizacji umowy (zg aszanie grafików, 
osoby kontaktowe, rozliczenia) oraz sposób obiegu informacji. 



Jacek Misiejuk, 
jacek.misiejuk@atel-polska.pl, tel. 0 -22 579 65 37

Atel Polska Sp. z o.o.
al. Armii Ludowej 26, 00-609 Warszawa
tel 0 - 22 579 65 25; fax 0 -22 579 65 27


